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Tipps und Trends fiir den Fachhandwerker

Warum Thomas Nowottnick vom natiirlichen Wirkprinzip der Fassadenfarbe
StoColor Dryonic liberzeugt ist

Thomas Nowottnick hat vielen sei-
ner Kollegen etwas voraus: Er hat
den Nebeltrinker-Kafer, das Vorbild
von StoColor Dryonic in Sachen in-
telligente Oberflachenstruktur, mit
eigenen Augen in Namibia gese-
hen. Der Geesthachter Unternehmer
(rechts neben Sto-Verkaufsleiter
Oliver Stolting) war einer der ersten
Nutzer der Fassadenfarbe — und ist
es immer noch.

Herr Nowottnick, Sie haben den
Nebeltrinker-Kafer selbst gesehen,
er existiert also wirklich.

Ja, natdrlich. Wir waren im Spatsommer
letzten Jahres in Namibia und dort ist
er uns begegnet. Wahrend sich Safari-
teilnehmer meist nur fir GroBtiere inte-
ressieren, die sogenannten , big five”,

hatte ich die ,big six” im Blick, wobei
der Kafer als Nummer sechs eigentlich
klein ist. Irgendwann sahen wir sogar
gleich zwei Exemplare zusammen, und
ich habe ein Foto geschossen. Unser
Guide hat dann ausfthrlich erklart, wie
der K&fer in der Wuste Uberleben kann.
Aber das wusste ich ja schon.

Von der neuen Fassadenfarbe
StoColor Dryonic, nehme ich an.
Sie gehorten ja zu den ersten An-
wendern des Materials. Welche
Erfahrungen konnten Sie bisher
sammeln?

Wir sind ein Unternehmen, das neuen
Methoden und Materialien gegentber
sehr aufgeschlossen ist, da wir immer
nach den besten Losungen suchen, die
uns einen Vorsprung am Markt ver-
schaffen. Auch Lotusan verarbeiten wir
seit vielen Jahren. Mit StoColor Dryonic
haben wir bisher nur beste Erfahrun-
gen gemacht. Die Farbe funktioniert
so, wie es Sto darstellt. Das heiBt, das
Oberflachenkondensat lduft schnell ab,
die Flachen sind schneller trocken und
Algen finden mangels Feuchtigkeit kei-
nen Nahrboden. Fir uns hier im Norden
Deutschlands, wo die meiste Zeit eine
hohe Luftfeuchtigkeit vorliegt, ist das
ein ganz wichtiges Thema.

Was sagen die Praktiker auf der
Baustelle dazu?

Die sind durchweg sehr zufrieden, weil
StoColor Dryonic wie gewohnt appli-
ziert werden kann und keine besonde-
re Vorgehensweise verlangt. Auch die
angegebenen Verbrauche passen, was
fur unsere Kalkulation wesentlich ist.
Denn obwohl die Materialkosten nur
einen Anteil von etwa 30 bis 40 Prozent
an den Gesamtkosten haben, mdchten
wir doch exakt rechnen. Zumal der Preis
von StoColor Dryonic nicht mit traditio-
nellen Fassadenfarben vergleichbar ist.

Ist der Materialpreis ein Hemmnis?
FUr uns nicht, denn wir arbeiten fast
ausschlieBlich mit hochwertigen Farben,
wie Lotusan, die in der gleichen Preisliga
spielen. Das hat sich einfach bewahrt,
die Reklamationen gehen gegen null.
FUr uns ist dies sehr wichtig, weil Ver-
algungen an Fassaden juristisch mal
als Gewahrleistungsmangel gewertet
werden und mal nicht. Diese Unsicher-
heit schlieBen wir damit aus. AuBer-
dem stehen unsere Kunden langfristig
gUnstiger da, weil die Renovierungs-
intervalle gréBer werden. Qualitat ist
auch den meisten unserer Kunden wich-
tig, das sind mehrheitlich Bauherren
aus dem gehobenen Eigenheim- und
Eigentumssektor. Klar ist auch, dass die
Materialkosten allein durch die hoch-
wertigen Rohstoffe hoher sind. Anders
geht das nicht.

Welche Objekte haben Sie bislang
mit StoColor Dryonic bearbeitet?
Vor allem Hauser privater Bauherren.
Aber wir arbeiten unter anderem mit
dem Architekturbtro MWY zusammen,
das groBere private Wohnanlagen plant
und realisiert. Die Architekten haben
das Potenzial von StoColor Dryonic so-
fort erkannt.

Bietet StoColor Dryonic ausrei-
chenden Spielraum fiir die farbige
Gestaltung?

Unbedingt. Die Fassadenfarbe bietet
eine sehr groBBe Auswahl an Farbténen.
Wir kénnen eigentlich alles umsetzen.
Oberhalb eines Hellbezugswerts von 20
ist alles sofort machbar, darunter fragen
wir dann jeweils nach. Aber das ist bei
anderen Materialien ja meist auch so.

FlieBt bei der Kundenberatung dann
auch der Kafer mit ein?

Ja, nattrlich zeige ich, wie StoColor
Dryonic funktioniert, verbal und kon-
kret. Dazu nutze ich das Demoset von
Sto mit den beiden Beschichtungen und
einer Wasserflasche. Da verstehen auch
technisch weniger versierte Kunden die
Wirkungsweise sofort. Neulich hat mich
ein Kunde freudig angesprochen, dass
er nun genau das, was ich ihm gezeigt
habe, live an seiner Fassade gesehen
habe. Selbstverstandlich stelle ich auch
den Hintergrund mit dem Nebeltrinker-
Ké&fer vor, das kommt immer prima an,
weil es bei den Kunden eine andere
Ebene anspricht, als dies rein technische
Fakten tun.
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Gewinnspiel auf der FAF

Gewinnen Sie beim Gewinnspiel
StoColor Dryonic auf der FAF eine
Reise nach Namibia, in die Heimat des
Nebeltrinker-Kafers.* Seite 3

Fassadendammung

Sieben perfekte Losungen

Sto bietet fur jede bauliche An-
forderung optimale Dammlésun-
gen — technisch, 6kologisch und
wirtschaftlich. Seite 2, 3,4, 5

Innenddammung

Sicher und diffusionsoffen

Lange galt die Innendammung als
Notlésung — zu Unrecht, weil die
Systeme dank neuer Technologien
viel Sicherheit bieten. Seite 4

Akustik

Ruhe bitte!

Raumgestaltung sollte Auge und
auch Ohr erfreuen. Mit den verschie-
denen Systemen der StoSilent-Familie
gelingt dies bestens. Seite 5

Fassadendammung

Das Detail entscheidet

Damit sich Fassadendammungen
schnell, sicher und langlebig aus-
fuhren lassen, bietet Sto perfekte

Detaillésungen an. Seite 6
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